
Инструмент для ускорения продаж. Он помогает закрывать сделки, 
решая ключевую проблему заказчиков — замену устаревшего 
оборудования.

Мы понимаем, что у каждого заказчика своя ситуация. 
Поэтому программа «TERA RE:FRESH» предлагает

два гибких механизма.

Два сценария — одно комплексное решение

Для интеграторов и реселлеров, которые работают с конечными заказчиками, 
планирующими модернизацию своей серверной инфраструктуры и систем 
хранения данных.



Мы не просто продаем новое оборудование. Мы помогаем клиенту выгодно

и безболезненно избавиться от старого, будь то его выкуп, помощь в продаже 
или профессиональная утилизация в соответствии с законодательством РФ. 



Мы превращаем старое железо из пассива в актив для покупки новых 
решений TERA, в первую очередь — серверов и СХД под брендом 
СИСТЕМАИКС (SX) или просто легально снимаем его с баланса.

RE: RESHF
ОБНОВИТЕ ИТ-ИНФРАСТРУТУРУ ВЫГОДНО

Мы рассматриваем:

Dell от 14 поколения и новее. СХД от MD38 серии и новее

HPE GEN 10 поколения и новее. СХД от MSA2050 и новее

Lenovo от Thinksystem V2 и новее.

Xfusion от V5 и новее

Supermicro, Asus, Gigabyte

Применяется, когда оборудование морально и физически устарело, занимает место

и требует утилизации.



Как это работает:

Партнер предоставляет TERA информацию о старом оборудовании заказчика


     (бренд, модель, конфигурация, состояние).

TERA проводит оценку и определяет рыночную стоимость выкупа.

Эта стоимость оформляется как прямая скидка на закупку нового оборудования


      TERA (например, сервера СИСТЕМАИКС).

При поставке нового оборудования мы организуем вывоз старого.

Финансовая выгода для конечного заказчика:

Снижение капитальных затрат на покупку новой техники.

Не нужно тратить время и деньги на списание и утилизацию старого оборудования


      в соответствии с законодательством.

Происходит простая сделка купли-продажи.



Пример:

Старый сервер заказчика оценен в 70 000 руб.

Стоимость нового сервера СИСТЕМАИКС — 800 000 руб.

Итоговая стоимость для заказчика по программе Trade-in: 730 000 руб.

Сценарий 1: Классический Trade-in

RE: RESHF

Применяется, когда оборудование еще не списано, и его балансовая стоимость значительно 
выше реальной рыночной. Прямая продажа по рыночной цене приведет к фиксации 
бумажного убытка, что нежелательно для бухгалтерии и руководства заказчика.

Как это работает:       

TERA оценивает и рыночную, и балансовую стоимость оборудования заказчика.

Лизинговая компания–партнер TERA выкупает старое оборудование у заказчика по его 
балансовой стоимости.

Полученные лизинговые средства заказчик использует как первый взнос для более 
производительного сервера.

Заказчик избавляется от старого оборудования без финансовых потерь, получает новое 
современное решение и переводит затраты из капитальных в операционные, распределяя 
платежи во времени.

Пример:

Балансовая стоимость старого сервера: 500 000 руб.

Реальная рыночная стоимость: 150 000 руб.

Лизинговая компания выкупает сервер за 500 000 руб.

Заказчик берет в лизинг новый сервер ИКС стоимостью 1 500 000 руб., используя 
полученные 500 000 руб. как аванс.



Итог: Старое оборудование утилизировано, новое работает, убыток не зафиксирован, 
платежи комфортно распределены.

Сценарий 2: Обратный лизинг и Trade-in

RE: RESHF

RE: RESHF

Для Партнера (интегратора/ресейлера)

Снимает главное возражение клиента "у нас еще не списано старое оборудование".

Позволяет продавать более дорогие и современные решения, включая пакетные 
предложения.

Вы продаете не просто оборудование, а полное решение проблемы модернизации.

Уникальное предложение, которое выделяет вас на фоне других поставщиков.

Для Конечного заказчика

Снижает затраты на новое оборудование или легализует списание старого.

Позволяет обновить IT-инфраструктуру немедленно, не дожидаясь полного списания 
старой.

Все вопросы (оценка, вывоз, поставка, финансы) решаются в режиме "одного окна".

Гарантированная и правильная утилизация старой техники.

Механика программы для партнера

Вы обращаетесь к менеджеру TERA с запросом на участие в программе;

Предоставляете данные по оборудованию клиента и его потребности;

Мы готовим коммерческое предложение по одному из двух сценариев;

Сопровождаем сделку на всех этапах — от оценки до вывоза старого оборудования.

Преимущества программы «TERA RE:FRESH»

Обратитесь к менеджеру TERA, и мы подберем лучший сценарий для вашей следующей 
сделки!

Контакты


8 (800) 350-80-54


info@tera-trade.ru


Москва, ул. Большая Новодмитровская,

д.23 стр.3 БЦ "Z-Plaza"


Санкт-Петербург, ул. Магнитогорская,

д.51, лит. С

Готовы освежить парк оборудования

ваших клиентов?

Канал про тенденции, бизнес и 
аналитику, все что касается ИТ 
индустрии.

Официальный канал 
дистрибьютора. Актуальная 
информация про IT-
оборудование: серверы, СХД, 
ПО и многое другое. 

RE: RESHF


